C

BRASTER®

BRASTER S.A.

Numer 57/2019/ESPI

Podstawa prawna ogélna (wybierana w ESPI):
art.17 ust.1 MAR - Informacje poufne
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Podpisanie umowy wspétpracy w zakresie sprzedazy i dystrybucji Urzagdzenia BRASTER w Wielkiej Brytanii

Tresc:

Zarzad Spotki BRASTER S.A. (dalej: ,,Spotka”, ,Emitent”) informuje, iz w dniu 14 sierpnia 2019 roku doszto do
obustronnego podpisania ,,Distribution Agreement” (dalej: ,Umowa”) z firma Griffiths & Nielsen Limited (dalej:
,Dystrybutor”) z siedzibg w Wielkiej Brytanii. Firma Griffiths & Nielsen Limited zajmuje sie m.in. produkujgca
innowacyjnych wyrobéw medycznych oraz jest jednym z lideréw zarzadzania odpadami klinicznymi (obstuguje
placowki medyczne zaréwno panstwowe, jak i prywatne) na terenie Wielkiej Brytanii.

Zgodnie z zapisami Umowy, gtéwnym produktem oferowanym na w/w rynku przez Dystrybutora bedzie
Urzadzenie ,BRASTER Pro” (dalej: ,Urzadzenie”). Urzadzenie sprzedawane bedzie w modelu biznesowym
skierowanym do $rodowiska medycznego i ktadgcym nacisk na sprzedaz wysoko marzowych badan.

Przedmiotowa Umowa okresla progi sprzedazowe wyznaczone do osiggniecia przez Dystrybutora w Wielkiej
Brytanii. Biznes plan zaktada sprzedaz Urzadzern w pierwszym roku sprzedazy na poziomie 400.000 GBP i
osiggniecie w trzecim roku sprzedazy na poziomie 1.600.000 GBP. Sprzedaz Urzadzen rozpocznie sie w pierwszej
potowie 2020 roku po dopetnieniu formalnosci rejestracyjnych na tamtejszym rynku.

Zgodnie z zapisami Umowy Dystrybutor bedzie odpowiedzialny za dokonanie rejestracji Urzgdzenia BRASTER na
terytorium Wielkiej Brytanii oraz poniesie wszelkie koszty z tym zwigzane. W catej procedurze zwigzanej z
rejestracjg Urzgdzenia, Emitent bedzie wspierat Dystrybutora. Umowa nie zawiera szczegdétowych postanowien
dotyczacych kar umownych przewidzianych na wypadek niewywigzywania sie badz nienalezytego wykonania
zobowigzan ktérejkolwiek ze stron.

Dodatkowo Umowa naktada na Dystrybutora odpowiedzialnos¢ za dziatania marketingowe i Public Relations
zwigzane z Urzadzeniem po wczesniejszych uzgodnieniach z Emitentem.

Nawigzanie wspodtpracy z kolejnym podmiotem na terenie Wielkiej Brytanii jest waznym elementem ekspansji
zagranicznej Spotki. Wprowadzenie Urzgdzenia na tak wymagajacy rynek jakim jest Wielka Brytania, w oparciu
0 wspotprace z liczacym sie na tamtym rynku Dystrybutorem, stanowi referencje dla dystrybutoréw w innych
krajach, a w konsekwencji moze mie¢ wptyw na rozwdj wspdtpracy miedzynarodowej Spétki i przysztosé
finansowa Spoftki.




